@ ESTRUTURA CURRICULAR

LA EDUCACAD

TECNICO EM VENDAS

Um curso técnico € uma formacao de nivel médio voltada para a pratica profissional, que combina
conhecimentos tedricos e habilidades aplicadas em uma area especifica.

Prazo: 6 a 12 meses

MODULO1 CARGA HORARIA
ATENDIMENTO AO CLIENTE 60
DIREITO DO CONSUMIDOR 60
AMBIENTE DE VENDA 50
FUNDAMENTOS DE MARKETING 70
TECNICAS DE VENDAS | 60

TECNICAS DE VENDAS II 50
PROMOGAO, EVENTOS E MERCHANDISING 60
CIRCUITOS DE CORRENTE ALTERNADA 80
ETICA PROFISSIONAL 40
.NO(;éES DE E-COMMERCE 50
COMPORTAMENTO DO CONSUMIDOR 50
FORMAGAQC DE PREGOS 50
. Mooz |
TECNICAS DE VENDAS il 70 '
ESTRATEGIAS DE NEGOCIAGAO 70
MARKETING DE ATACADO E VAREJO 60

CARGA HORARIA TOTAL DO CURSO: 800 HORAS



